
MÖBELHAUS

Daten werden in den unterschiedlichs-
ten Formen und inhaltlichen Qualitäten 
bereitgestellt.

vernetzt handeln.

MÖBELINDUSTRIE

Sicher, einfach und schnell –

Geschäftsprozesse mit SHD 
und XcalibuR
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MÖBELVERBÄNDE

Geschäftsprozesse zwischen Möbelindustrie und -handel  = aufwendig, schwierig

Daten werden für unterschiedlichste 
Anforderungen benötigt.

MÖBELHAUS
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Stammdaten-
anlage

InternetAuftrags-
abwicklung

Logistik Kataloge/
Preisaus-
zeichnung

299,-
Planen & 

Konfigurieren 
am POS

Zentrale Vorteile für alle

• Optimale Prozessabwicklung, da keine 
 System- und Medienbrüche 
• Durch 1:1-Kommunikation händler-
 spezifische Bereitstellung der Daten, 
 wie Konditionen, Regelwerke etc. 
• Durch 1:1-Kommunikation schnelle, 
 sichere, automatisierte Bereitstellung 
 und Aktualisierung der Daten, z. B. für 
 temporäre Aktionen

• Reduzierung von Fehlbestellungen und 
 Reklamationen um bis zu 70 Prozent
• Sicheres Präsentieren und Konfigurieren  
 am POS durch regelgeprüfte Daten
• Aufwendige Bestell- und AB-Prüfung entfällt
• Reduzierung der Durchlaufzeiten 
• Reduzierung der Rückfragequote

Vorteile für die Möbelindustrie

• Steigerung des Automatisierungsgrades in  
 der Datenerstellung und Auftragsabwicklung
• Alle Branchenstandards werden aktiv durch  
 SHD unterstützt
• Keine doppelte Datenanlage

• Bessere Positionierung, da das Sortiment  
 optimal am POS und beim Verkäufer   
 präsentiert wird
• Reduzierung der Aufwendungen zur Erstel- 
 lung von Daten für KPS ambiente

Vorteile für den Möbelhandel/die Verbände

• Qualitätsverbesserung der eigenen Stamm-
 daten bei minimiertem Arbeitsaufwand
• Regelgeprüftes Konfigurieren inkl. Alterna-
 tiven (wie z. B. bei Autokonfiguratoren) 
• Sicheres und kompetentes Verkaufen von  
 einfachen und komplexeren Artikeln am   
 POS inklusive direkter Ermittlung der 
 Verkaufspreise

• Mobil am Beratungsobjekt einsetzbar
• Schnelle Anpassung der Daten je Filiale (Kal- 
 kulation, Verkaufspreise, Auszeichnung usw.)
• Aktivierung aller Prozesse für Variantenartikel 
 (z. B. Kommissionstausch, Bestandsführung)

CONNECTOR
MÖBELINDUSTRIE

INTEGRATOR
MÖBELHAUS

Sichere Geschäftsprozesse mit SHD und XcalibuR 
SHD bietet als einziger Anbieter im Markt einen sicheren, durchgängigen, 

zukunftsorientierten Prozess zwischen Industrie, Handel, Verband und Endkonsument an.

brücke zwischen industrie und handel
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Geschäftsprozesse zwischen Möbelindustrie und -handel  
= sicher, einfach, automatisiert
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MÖBELHAUS

Daten werden in den unterschiedlichs-
ten Formen und inhaltlichen Qualitäten 
bereitgestellt.

Starke Lösungen.

MÖBELINDUSTRIE
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Konfigurieren 
am POS

Zentrale Vorteile für alle

•	 Optimale	Prozessabwicklung,	da	keine 
 System- und Medienbrüche 
•	 Durch	1:1-Kommunikation	händler-
 spezifische Bereitstellung der Daten, 
	 wie	Konditionen,	Regelwerke	etc.	
•	 Durch	1:1-Kommunikation	schnelle,	
 sichere, automatisierte Bereitstellung 
	 und	Aktualisierung	der	Daten,	z.	B.	für	
	 temporäre	Aktionen

•	 Reduzierung	von	Fehlbestellungen	und 
	 Reklamationen	um	bis	zu	70	Prozent
•	 Sicheres	Präsentieren	und	Konfigurieren		
	 am	POS	durch	regelgeprüfte	Daten
•	 Aufwendige	Bestell-	und	AB-Prüfung	entfällt
•	 Reduzierung	der	Durchlaufzeiten	
•	 Reduzierung	der	Rückfragequote

Vorteile für die Möbelindustrie

•	 Steigerung	des	Automatisierungsgrades	in  
	 der	Datenerstellung	und	Auftragsabwicklung
•	 Alle	Branchenstandards	werden	aktiv	durch		
 SHD unterstützt
•	 Keine	doppelte	Datenanlage

•	 Bessere	Positionierung,	da	das	Sortiment		
	 optimal	am	POS	und	beim	Verkäufer		 	
 präsentiert wird
•	 Reduzierung	der	Aufwendungen	zur	Erstel-	
	 lung	von	Daten	für	KPS	ambiente

Vorteile für den Möbelhandel/die Verbände

•	 Qualitätsverbesserung	der	eigenen	Stamm-
 daten bei minimiertem Arbeitsaufwand
•	 Regelgeprüftes	Konfigurieren	inkl.	Alterna-
	 tiven	(wie	z.	B.	bei	Autokonfiguratoren)	
•	 Sicheres	und	kompetentes	Verkaufen	von		
	 einfachen	und	komplexeren	Artikeln	am			
	 POS	inklusive	direkter	Ermittlung	der	
	 Verkaufspreise

•	 Mobil	am	Beratungsobjekt	einsetzbar
•	 Schnelle	Anpassung	der	Daten	je	Filiale	(Kal-	
	 kulation,	Verkaufspreise,	Auszeichnung	
usw.)
•	 Aktivierung	aller	Prozesse	für	Variantenartikel	
	 (z.	B.	Kommissionstausch,	Bestandsführung)

CONNECTOR
MÖBELINDUSTRIE

INTEGRATOR
MÖBELHAUS

Sichere Geschäftsprozesse mit SHD und XcalibuR 
SHD bietet als einziger Anbieter im Markt einen sicheren, durchgängigen, 

zukunftsorientierten Prozess zwischen Industrie, Handel, Verband und Endkonsument an.
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Konfigurieren 
am POS

Zentrale Vorteile für alle

•	 Optimale	Prozessabwicklung,	da	keine 
 System- und Medienbrüche 
•	 Durch	1:1-Kommunikation	händler-
 spezifische Bereitstellung der Daten, 
	 wie	Konditionen,	Regelwerke	etc.	
•	 Durch	1:1-Kommunikation	schnelle,	
 sichere, automatisierte Bereitstellung 
	 und	Aktualisierung	der	Daten,	z.	B.	für	
	 temporäre	Aktionen

•	 Reduzierung	von	Fehlbestellungen	und 
	 Reklamationen	um	bis	zu	70	Prozent
•	 Sicheres	Präsentieren	und	Konfigurieren		
	 am	POS	durch	regelgeprüfte	Daten
•	 Aufwendige	Bestell-	und	AB-Prüfung	entfällt
•	 Reduzierung	der	Durchlaufzeiten	
•	 Reduzierung	der	Rückfragequote

Vorteile für die Möbelindustrie

•	 Steigerung	des	Automatisierungsgrades	in  
	 der	Datenerstellung	und	Auftragsabwicklung
•	 Alle	Branchenstandards	werden	aktiv	durch		
 SHD unterstützt
•	 Keine	doppelte	Datenanlage

•	 Bessere	Positionierung,	da	das	Sortiment		
	 optimal	am	POS	und	beim	Verkäufer		 	
 präsentiert wird
•	 Reduzierung	der	Aufwendungen	zur	Erstel-	
	 lung	von	Daten	für	KPS	ambiente

Vorteile für den Möbelhandel/die Verbände

•	 Qualitätsverbesserung	der	eigenen	Stamm-
 daten bei minimiertem Arbeitsaufwand
•	 Regelgeprüftes	Konfigurieren	inkl.	Alterna-
	 tiven	(wie	z.	B.	bei	Autokonfiguratoren)	
•	 Sicheres	und	kompetentes	Verkaufen	von		
	 einfachen	und	komplexeren	Artikeln	am			
	 POS	inklusive	direkter	Ermittlung	der	
	 Verkaufspreise

•	 Mobil	am	Beratungsobjekt	einsetzbar
•	 Schnelle	Anpassung	der	Daten	je	Filiale	(Kal-	
	 kulation,	Verkaufspreise,	Auszeichnung	
usw.)
•	 Aktivierung	aller	Prozesse	für	Variantenartikel	
	 (z.	B.	Kommissionstausch,	Bestandsführung)

CONNECTOR
MÖBELINDUSTRIE

INTEGRATOR
MÖBELHAUS

Sichere Geschäftsprozesse mit SHD und XcalibuR 
SHD bietet als einziger Anbieter im Markt einen sicheren, durchgängigen, 

zukunftsorientierten Prozess zwischen Industrie, Handel, Verband und Endkonsument an.
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Sichere Geschäftsprozesse mit SHD und XcalibuR im ÜberblickGeschäftsprozesse via ...

... Plattformarchitektur
MÖBELINDUSTRIE
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MÖBELHAUS

Daten werden in den unterschiedlichs-
ten Formen und inhaltlichen Qualitäten 
bereitgestellt.

vernetzt handeln.
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Konfigurieren 
am POS

Zentrale Vorteile für alle

• Optimale Prozessabwicklung, da keine 
 System- und Medienbrüche 
• Durch 1:1-Kommunikation händler-
 spezifische Bereitstellung der Daten, 
 wie Konditionen, Regelwerke etc. 
• Durch 1:1-Kommunikation schnelle, 
 sichere, automatisierte Bereitstellung 
 und Aktualisierung der Daten, z. B. für 
 temporäre Aktionen

• Reduzierung von Fehlbestellungen und 
 Reklamationen um bis zu 70 Prozent
• Sicheres Präsentieren und Konfigurieren  
 am POS durch regelgeprüfte Daten
• Aufwendige Bestell- und AB-Prüfung entfällt
• Reduzierung der Durchlaufzeiten 
• Reduzierung der Rückfragequote

Vorteile für die Möbelindustrie

• Steigerung des Automatisierungsgrades in  
 der Datenerstellung und Auftragsabwicklung
• Alle Branchenstandards werden aktiv durch  
 SHD unterstützt

• Keine doppelte Datenanlage
• Bessere Positionierung, da das Sortiment  
 optimal am POS und beim Verkäufer   
 präsentiert wird

Vorteile für den Möbelhandel/die Verbände

• Qualitätsverbesserung der eigenen Stamm-
 daten bei minimiertem Arbeitsaufwand
• Regelgeprüftes Konfigurieren inkl. Alterna-
 tiven (wie z. B. bei Autokonfiguratoren) 
• Sicheres und kompetentes Verkaufen von  
 einfachen und komplexeren Artikeln am   
 POS inklusive direkter Ermittlung der 
 Verkaufspreise

• Mobil am Beratungsobjekt einsetzbar
• Schnelle Anpassung der Daten je Filiale (Kal- 
 kulation, Verkaufspreise, Auszeichnung usw.)
• Aktivierung aller Prozesse für Variantenartikel 
 (z. B. Kommissionstausch, Bestandsführung)

CONNECTOR
MÖBELINDUSTRIE

INTEGRATOR
MÖBELHAUS

Sichere Geschäftsprozesse mit SHD und XcalibuR 
SHD bietet als einziger Anbieter im Markt einen sicheren, durchgängigen, 

zukunftsorientierten Prozess zwischen Industrie, Handel, Verband und Endkonsument an.

brücke zwischen industrie und handel
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Geschäftsprozesse zwischen Möbelindustrie und -handel  
= sicher, einfach, automatisiert
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